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Введение в экономическую теорию

1.
Введение в экономическую теорию / Предмет и метод экономической теории

Экономическая теория выполняет определенные функции. Первой функцией является познавательная, которая заключается в изучении экономической ситуации, анализе и систематизации данных, характеризующих социально-экономическую ситуацию в стране. Вторая функция – методологическая –заключается в разработке методов и средств научного инструментария экономических исследований. Третья – практическая функция – обеспечивает возможность проведения экономической политики.

Важнейшими методами экономических исследований являются анализ и синтез, индукция и дедукция. Анализ как метод познания предполагает разделение целого на отдельные составные части и изучение каждой из этих частей. Синтез основан на соединении отдельных частей явления, изученных в процессе анализа, в единое целое.

В изучении экономического явления можно идти как от теории к фактам, так и от фактов к теории. Индуктивный метод познания идет от фактов к теории, от частного к общему. Дедуктивный метод предполагает переход от общего к частному, от теории к практике.

Для исследования экономических явлений нужно множество фактов, относящихся к этим явлениям. Отвлечение в процессе исследования экономического явления от несущественного, неглавного называется абстрагированием.

Позитивный подход предполагает объективный анализ фактического состояния экономики и прогнозирование последствий, к которым может привести то или иное решение субъекта. Нормативный метод дает субъективную оценку анализируемым явлениям и предлагает рекомендации и рецепты действий. 

В процессе экономических исследований сопоставляются отдельные явления с целью выявления их сходства и различий.

2.
Введение в экономическую теорию / Этапы развития экономической теории

Наиболее известными представителями каждой из перечисленных школ являются:

меркантилизм – Уильям Стаффорд (1554–1612), Томас Мен (Ман) (1571–1614), Антуан де Монкретьен (1575–1621);

школа физиократов – Франсуа Кенэ (1694–1774), Анн Робер Жак Тюрго (1727–1781), Виктор де Мирабо (1715–1789);

марксизм – Карл Маркс (1818–1883), Фридрих Энгельс (1820–1895) и Владимир Ильич Ленин (Ульянов) (1870–1924);

маржинализм – Уильям Стенли Джевонс (1835–1882), Леон Мари Вальрас (1834–1910), Карл Менгер (1840–1921), Фридрих фон Визер (1851–1926), Евгений (Ойген, Эйген) фон Бем-Баверк (1851–1914);

кейнсианство – Джон Мейнард Кейнс (1883–1946), Рой Харрод (1900–1978), Элвин Хансен (1887–1975).

монетаризма – Милтон Фридмен (Фридман) (1912–2006), Карл Бруннер (1916–1989), Алан Мельтцер (род. 1928), Анна Шварц (род. 1915);

институционализм – Торстейн Веблен (1857–1929), Джон Роджерс Коммонс (1862–1945), Уэсли Клэр Митчелл (1874–1948);
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Жан Батист Сэй (1767–1832); среди его многих идей есть идея о равноправном вкладе факторов производства (труда, капитала и земли) и соответственно наличии трех видов факторных доходов – заработной платы (плата за услуги труда), процента (плата за услуги капитала), ренты (плата за услуги земли).
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3.
Введение в экономическую теорию / Потребности и ресурсы

Факторы производства обладают некоторой взаимозаменяемостью, которая обусловлена и вызвана, с одной стороны, ограниченностью ресурсов, с другой – уровнем эффективности их использования, а также разнообразными потребительскими свойствами создаваемых благ.

Категории «факторы производства» и «ресурсы производства» достаточно подробно и глубоко рассматриваются в целом ряде теорий – марксизме, маржинализме и других. Объем факторов производства достаточно жестко ограничен по различным причинам – от физической численности рабочей силы до конечного количества природных ресурсов, которыми располагает планета Земля. На данный момент времени производство не может существовать в отсутствие какого-либо из основных факторов производства – труда, земли, капитала. Следовательно, взаимозаменяемость факторов производства не является полной.

Капитал как производственный ресурс представляет собой активы, которые могут быть использованы для увеличения производственных мощностей и включают физические активы (здания, сооружения, рабочие машины, производственное оборудование), финансовые активы (наличные денежные средства, накопления на банковских счетах и в ценных бумагах (акциях и облигациях)), нематериальные активы (стоимостную оценку брендов, торговых марок, патентных и других хозяйственных прав).

Предметы труда, которые ранее не подвергались обработке, относятся к природным ресурсам. Нематериальные активы представляют собой самостоятельную часть капитала как производственного ресурса, к физическому капиталу не относятся. Денежные средства, акции, облигации относятся к финансовому капиталу.

Все блага по принципу ограниченности делятся на экономические (потребность в них превышает имеющееся их количество) и неэкономические (имеются в большем по сравнению с потребностями количестве). Ограниченность благ представляется универсальным свойством, входящих в сферу экономической деятельности людей.

Услуга не имеет вещественной формы, и потому ее нельзя накопить, она потребляется в момент производства – а значит, и потребительная стоимость услуги вещественной формы не имеет.

4.
Введение в экономическую теорию / Общественное производство и экономические отношения

В воспроизводстве как непрерывно возобновляемом процессе производства отдельные части общественного продукта выполняют различную функциональную роль. Одна часть продукции предназначена для возобновления процесса производства, а другая – для воспроизводства рабочей силы.

Экспорт и импорт отражают участие страны в мировой торговле и характеризуют торговый баланс. Категории «спрос» и «предложение» характеризуют рыночную ситуацию. Деление общественного продукта по отраслевому и территориальному признаку связано с общественным разделением труда и отражается в отраслевых и территориальных пропорциях.

В процессе воспроизводства общественный продукт проходит стадии производства, распределения, обмена и потребления. Исходным пунктом процесса воспроизводства является производство продукта. Распределить, обменять и потребить можно только произведенный продукт. Поэтому производство является исходной стадией процесса воспроизводства.

Общественное разделение труда имеет отраслевой и территориальный аспект. Соотношение между отдельными отраслями экономики выражается в отраслевой структуре экономики. В ее основе лежит технология производства.

Эффективность – это отношение результатов к затратам, поэтому производительность труда можно определить как частное от деления объема выпуска на количество работников.

5.
Введение в экономическую теорию / Экономические системы

Рыночная система (чистый капитализм) – экономическая система, при которой ресурсы являются частной собственностью, а рынки и цены используются для направления и координации экономической деятельности.

Эта система была характерна для капитализма эпохи свободной конкуренции. В ней поведение каждого участника мотивируется его личными, эгоистическими интересами; каждая экономическая единица стремится максимизировать свой доход на основе индивидуального принятия решений. Рыночная система функционирует в качестве механизма, посредством которого индивидуальные решения и предпочтения предаются гласности и координируются. Тот факт, что товары и услуги производятся, а ресурсы предлагаются в условиях конкуренции, означает, что существует много самостоятельно действующих покупателей и продавцов каждого продукта и ресурса. В результате экономическая власть широко рассеяна. Роль правительства ограничивается только защитой частной собственности и установлением надлежащей правовой структуры, облегчающей функционирование свободных рынков.

Полный контроль государством производственного и распределительного процессов характерен для командной экономики. Государственная собственность на экономические ресурсы характерна для командно-административной экономической системы, в условиях которой государство контролирует производственный и распределительный процессы. При директивном планировании в условиях командной экономики решения о производстве, распределении и потреблении принимает государство.

В условиях «чисто» рыночной экономики достигается аллокативная и производственная эффективность, что и является основными преимуществами данного типа экономической системы. Аллокативная эффективность (эффективность распределения ресурсов)  представляет собой  уровень организации экономики, при котором общество извлекает максимум полезности из имеющихся ресурсов и технологий, и уже невозможно увеличить чью-либо долю в полученном результате, не сократив другую. При производственной эффективности достигается выпуск максимально возможного объема продукции при затратах данного количества ресурсов.

Американская модель смешанной экономики (или рыночной экономики смешанного типа) – это либеральная рыночно-капиталистическая модель, предполагающая приоритетную роль частной собственности, рыночно-конкурентного механизма, капиталистических мотиваций, а также высокий уровень социальной дифференциации.

6.
Введение в экономическую теорию / Собственность: права и формы

Классическая (римская) классификация прав собственности может быть представлена в следующем виде: право пользования, право владения, право распоряжения. Право пользования отражает вещественную и технологическую стороны функционирования вещей и означает применение вещей в соответствии с их функциональным назначением.Право владения предполагает еще и возможность реализации предпринимательских целей, то есть использования вещей в соответствии с их экономическим назначением.

Право распоряжения в классической (римской) классификации прав собственности отличается от права пользования возможностью принятия решений о полном отчуждении вещей, например средств и результатов производства, по наследству или по завещанию. Право владения в классической (римской) классификации прав собственности отличается от права пользования возможностью извлечения дохода от применения вещей, что означает их использование в соответствии с экономическим, а не только с функциональным назначением.

Если главным распорядителем объектов собственности являются органы власти местного уровня, то собственность принимает муниципальную форму.

Кооперативная форма собственности является частным случаем общей собственности, субъектом которой выступает объединение лиц, имеющих права индивидуальных собственников. В описанной ситуации собственность муниципальная.

При государственной форме собственности абсолютными (полными) правами собственности обладает государство как институт политической и экономической власти.

Субъектом общей собственности является объединение лиц, имеющих права индивидуальных собственников.

Законодательное регулирование имущественных отношений отражает юридическое понимание собственности. Отношения между людьми, связанные с вещами, характеризуют экономическую сторону отношений собственности. Экономические отношения собственности имеют социально-экономическое содержание, а законодательное закрепление имеют юридические отношения собственности. Отношения людей к вещам характеризуют экономическую сторону отношений собственности.

Микроэкономика
7.
Микроэкономика / Рынок

Причинами «фиаско государства» являются давление электората, лоббирование интересов, поиск политической ренты, бюрократизм.

Причинами «фиаско рынка» являются внешние эффекты, общественные блага, асимметрия информации, риск и неопределенность.

Асимметрия информации является одной из причин неэффективности рыночного распределения ресурсов, или «фиаско рынка». Причинами «фиаско государства» являются давление электората, лоббирование интересов, поиск политической ренты, бюрократизм. Внешние эффекты являются одной из причин неэффективности рыночного распределения ресурсов, или «фиаско рынка». Причинами «фиаско государства» являются давление электората, лоббирование интересов, поиск политической ренты, бюрократизм. Общественные блага являются одной из причин неэффективности рыночного распределения ресурсов, или «фиаско рынка». Причинами «фиаско государства» являются давление электората, лоббирование интересов, поиск политической ренты, бюрократизм.

К функциям рынка относятся: (1) информационная – рынок предоставляет его участникам информацию о необходимом количестве товаров и услуг, их ассортименте и качестве; (2) посредническая – рынок выступает посредником между производителем и потребителем; (3) ценообразующая – цена складывается на рынке на основе взаимодействия спроса и предложения, с учетом конкуренции; (4) регулирующая – рынок приводит в равновесие спрос и предложение; (5) стимулирующая – рынок побуждает производителей создавать нужные обществу экономические блага с наименьшими затратами и получать достаточную прибыль.

Посредством рыночного механизма производятся блага, обладающие конкурентностью и (или) исключаемостью в потреблении. Общественные блага не обладают этими признаками, поэтому не производятся в чисто рыночной системе и, соответственно, не существует рынка таких благ.

8.
Микроэкономика / Рыночный механизм

Ожидание замедления роста цен (например, окончание сезона «заготовок» и сезонное снижение цен на сахар) является неценовым фактором уменьшения спроса. Одновременно повышение налогов является неценовым фактором уменьшения предложения.

Появление большого количества товаров-заменителей является неценовым фактором уменьшения спроса

Рост реальных доходов населения является неценовым фактором увеличения спроса.

9.
Микроэкономика / Эластичность

Категорию товара характеризует зависимость изменения величины спроса на товар от изменения доходов потребителей, отражаемая коэффициентом эластичности спроса по доходу: [image: image4.png]


. Если товар является товаром низшей категории, значение коэффициента отрицательно; товаром первой необходимости – коэффициент принимает значения от нуля до единицы; предметом роскоши – коэффициент больше единицы

Наличие взаимосвязи между рассматриваемыми товарами характеризует коэффициент перекрестной эластичности спроса, исчисляемый как отношение процентного изменения спроса на товар А к процентному изменению цены на товар В: [image: image5.png]


. При ЕАВ>0 можно говорить о взаимозаменяемости товаров. Если ЕАВ <0, то речь идет о взаимодополняющих товарах. Для индифферентных друг к другу товаров коэффициент ЕАВ =0.

При положительных значениях коэффициента перекрестной эластичности спроса можно говорить о взаимозаменяемости товаров. Для индифферентных друг к другу товаров (не связанных в потреблении) коэффициент перекрестной эластичности спроса равен нулю.

Степень чувствительности величины спроса на данный товар от изменения его цены характеризуется при помощи коэффициента ценовой эластичности спроса: (1) при эластичном спросе изменение цены на 1% вызовет противоположное изменение величины спроса больше чем на 1%; (2) при неэластичном спросе изменение цены на 1% вызовет противоположное изменение величины спроса меньше чем на 1%; (3) при единичной эластичности процентные изменения цены и величины спроса будут равными. Кроме того, при нулевом значении коэффициента спрос характеризуется как абсолютно неэластичный, при стремящемся к бесконечности – как абсолютно эластичный. В данном случае спрос является неэластичным по цене (коэффициент ценовой эластичности меньше единицы): 

1) расчет точечного коэффициента: [image: image6.png]£r_|po/o,
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10.
Микроэкономика / Поведение потребителя

Оптимальный выбор потребителя удовлетворяет двум требования. Во-первых, этот набор должен находиться в пределах его бюджетного ограничения, а во-вторых, максимально удовлетворять потребности потребителя. Эти два условия оптимума возможны лишь в точке касания кривой безразличия  с бюджетной линией.

Низкие цены на товары обычно соответствуют невысокому качеству товаров, которые поэтому не могут максимально удовлетворять потребности потребителя. Хороший набор может быть недоступен потребителю, если расходы на его потребление превышают доход потребителя.

Бюджетное ограничение влияет на выбор потребителя. Бюджетная линия – это ряд всех возможных наборов, доступных при данных ценах и доходах. Она описывается следующим уравнением:

[image: image8.png]M=PX+RY—y=




.

Наклон этой линии зависит от соотношения цен на блага х и y[image: image9.png]12



. При изменении цен и доходов изменяется и множество благ, доступных потребителю. Если цена блага y возросла в n раз, а цена блага х не изменилась, то бюджетная линия будет иметь вид: 

[image: image10.png]P X+nPY=M Y=




.

Угол наклона этой линии бюджетного ограничения будет [image: image11.png]3|



, следовательно, изменится наклон этой линии.

Изменение дохода потребителя в k раз вызывает параллельный сдвиг бюджетной линии. Это вытекает из уравнения бюджетной линии:

[image: image12.png]kM

Py

=kM Y=

PX+PyY




Поскольку точка пересечения бюджетной линии с осью ординат изменится, а угол ее наклона не изменяется, то произойдет параллельный сдвиг бюджетной линии.

Кривые безразличия являются инструментом анализа потребительских предпочтений. Кривая безразличия представляет собой совокупность потребительских наборов, которые обеспечивают одинаковый уровень удовлетворения потребностей. Кривые безразличия обладают следующими свойствами: (1) не пересекаются, (2) кривая, более удаленная от начала координат, удовлетворяет большую полезность, (3) являются выпуклыми к началу координат, (4) имеют отрицательный наклон.

Полезность – это способность блага удовлетворять какие-либо потребности человека. Выделяют общую и предельную полезность. Общая полезность – это совокупное удовлетворение, получаемое человеком в результате потребления данного количества благ.  Чем  больше объем потребления какого-либо блага, тем  большую общую полезность получает потребитель. Предельная полезность – это дополнительная полезность, получаемая человеком от потребления дополнительной единицы блага. Каждая дополнительная единица блага, удовлетворяющая данную потребность, обладает меньшей полезностью, чем предыдущая.  

Снижение цены товара имеет двоякое воздействие. Во-первых, снижение цены повышает реальную покупательную способность денег или реальный доход потребителя при неизменной величине его денежного дохода. Потребитель может купить то же количество товара за меньшие деньги, и у него проявляется возможность в дополнительных покупках разнообразных товаров. Это эффект дохода. Во-вторых, снижение цены изменяет соотношение цен. Потребитель будет покупать больше того товара, который стал относительно дешевле. Это эффект замещения.

11.
Микроэкономика / Функционирование фирмы

Эффект масштаба – это свойство процесса производства, отражающее изменение соотношения между увеличением затрат факторов производства и ростом объема выпуска. Положительный (растущий) эффект масштаба выражается в увеличении объема выпуска в большей пропорции, чем затраты факторов производства, при этом долгосрочные средние издержки снижаются.

Снижение валовых издержек при наращивании объемов производства, как правило, невозможно; кроме случаев, когда происходит техническая революция.

В соответствии с законом убывающей предельной отдачи (производительности) по мере увеличения затрат переменного фактора (в данном случае труда) при фиксации остальных факторов производства на определенном этапе прирост совокупного продукта замедляется, а затем начинает снижаться.
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Эффект масштаба – это свойство процесса производства, отражающее изменение соотношения между увеличением затрат факторов производства и ростом объема выпуска. Положительный (растущий) эффект масштаба выражается в увеличении объема выпуска в большей пропорции, чем затраты факторов производства, при этом долгосрочные средние издержки снижаются.

Закон убывающей отдачи гласит, что если к фиксированным по размеру факторам добавлять дополнительные единицы переменного фактора, то настанет момент, когда получаемый в результате добавочный продукт начнет неуклонно снижаться. Убывающая отдача наблюдается только в краткосрочном периоде, ибо в долгосрочном все факторы становятся переменными и объемы их могут быть изменены.

Закон убывающей отдачи гласит, что если к фиксированным по размеру факторам добавлять дополнительные единицы переменного фактора, то настанет момент, когда получаемый в результате добавочный продукт начнет неуклонно снижаться. Убывающая отдача наблюдается только в краткосрочном периоде, ибо в долгосрочном все факторы становятся переменными и объемы их могут быть изменены.

12.
Микроэкономика / Издержки и прибыль фирмы

Экономическая прибыль – это часть чистого дохода, которая представляет собой превышение над доходом, необходимым для удержания фирмы в сфере ее деятельности. Она определяется как разность между общей выручкой и экономическими издержками. Экономические издержки превышают бухгалтерские (явные) на величину неявных издержек. Неявными издержками в данном задании является упущенная выгода от использования собственного денежного капитала в виде не полученного процента по вкладам.

Прибыль равна разнице между выручкой фирмы и общими издержками. Общие издержки равны сумме общих постоянных и общих переменных.

Постоянные издержки не зависят от объема выпуска.

AVC=VC/Q=(TC-FC)/Q

(TC – общие издержки, ATC – средние общие издержки, AVC – средние переменные издержки, AFC – средние постоянные издержки, Q – объем производства).

Прибыль равна разнице между выручкой фирмы и общими издержками. Общие издержки равны сумме общих постоянных и общих переменных.

13.
Микроэкономика / Конкуренция

Для рынка совершенной конкуренции характерно участие в рыночных отношениях множества продавцов, которые предлагают однотипный продукт. Поэтому рыночные барьеры отсутствуют в силу наличия невысокого уровня издержек производства и отсутствия неценовых факторов конкурентной борьбы.

Непреодолимые барьеры характерны для монопольного рынка, и их наличие обусловлено производством уникального продукта или непомерно высокими издержками производства. Высокие барьеры входа на рынок характерны для олигопольного рынка, и их наличие обусловлено  высокими издержками производства и неценовыми факторами конкурентной борьбы. Низкие барьеры входа на рынок характерны для монополистической конкуренции, и их наличие обусловлено дифференциацией продукта. Рыночные барьеры отсутствуют в условиях совершенной конкуренции в силу наличия невысокого уровня издержек производства и отсутствия неценовых факторов конкурентной борьбы. 

Для олигопольного рынка характерно участие нескольких продавцов, которые предлагают или дифференцированный, или однотипный продукт. Поэтому рыночные барьеры высоки в силу наличия высоких издержек производства и неценовых факторов конкурентной борьбы.

Рыночная структура совершенной конкуренции характеризуется рядом условий: множественностью как продавцов, так и покупателей; незначительным по сравнению с объемом рынка объемом производства отдельной фирмы; однородностью представленного на рынке товара; хорошей информированностью о ценах на рынке, независимостью продавцов и покупателей в принятии решений по объемам производства (продаж) и покупок соответственно и по поводу цен, возможностью свободного входа и выхода производителей в отрасль и из отрасли. Таким образом, примером совершенной конкуренции является рынок пшеницы.

14.
Микроэкономика / Монополия

Любая фирма, в том числе монополия, оптимизирует объем производства с позиций максимизации прибыли при равенстве предельного дохода (MR) и предельных издержек (MC). MC(Q)=TC(Q)`;
MR(Q)=TR(Q)`=(P*Q)` , где P – цена единицы продукции, Q – объем производства.

Чаще всего для характеристики степени рыночной власти используется коэффициент Лернера, определяемый как отношение превышения цены продукта над предельными издержками его производства и цены фирмы: L = (P - MC)/P, где P – цена единицы продукции, MC – предельные издержки.

15.
Микроэкономика / Несовершенная конкуренция

На рынке монополистической конкуренции представлено множество фирм, предлагающих близкие заменители. На этом рынке конкретные покупатели и продавцы не влияют на параметры равновесия и поведение остальных участников рыночных отношений, и лишь в краткосрочный период фирмы, выступая в роли относительных монополистов, имеют возможность получения экономической прибыли.

В условиях монополистической конкуренции небольшие по объему фирмы производят дифференцированную продукцию, предлагая близкие заменители, чем защищаются от конкурентов, и не влияют на поведение других фирм. Цена на продукцию фирм в условиях монополистической конкуренции определяется дифференциацией продукции, то есть особыми запатентованными свойствами (фабричными марками, фирменными названиями, своеобразием упаковки или тары, если таковые имеются) или же такими индивидуальными особенностями, как качество, форма, цвет или стиль. Дифференциация также существует в отношении условий, сопутствующих продаже товара. Покупатель может определять цену в условиях монопсонии. В краткосрочном периоде, выступая в роли относительных монополистов, фирмы в условиях монополистической конкуренции могут получать экономическую прибыль. В долгосрочном периоде в результате вступления на рынок новых конкурентов экономическая прибыль равна нулю.

Если расположить основные рыночные структуры в порядке убывания рыночной власти конкретной фирмы, то порядок будет таков: монополия, олигополия, монополистическая конкуренция. В условиях монополистической конкуренции фирмы обладают незначительной рыночной долей, выпускают неоднородную продукцию и не вступают в сговор.

Олигополистическое взаимодействие конкурирующих фирм направлено на координацию их деятельности с целью максимизации отраслевой прибыли.

Олигополия (от греч. оligos – немногий, poleo – продаю) – это такая рыночная структура, при которой существует несколько продавцов и доля каждого из них в общих продажах на рынке так велика, что изменение количества предполагаемой продукции каждым из продавцов ведет к изменению цены. Для олигопольного рынка характерны высокие барьеры входа-выхода; наличие высоких издержек производства; затрудненный доступ к информации;  взаимозависимость фирм. Все это может проявиться как явно, в форме картеля, так и скрытно, в форме особых моделей поведения (модель Курно, Бертрана, Штакельберга и др.) Создание картеля подразумевает явный сговор между фирмами относительно цены, раздела рынков, квот производства и т.п. с целью получения прибыли выше той, которую они могли бы иметь при отсутствии сговора.

16.
Микроэкономика / Рынок капитала

Спрос на капитал зависит от изменения цены на другие ресурсы. Эта зависимость определяется двумя эффектами: эффектом издержек и эффектом замещения. Эффект замещения проявляется в том, что изменение цены на один из ресурсов приводит к замещению более дорогого ресурса более дешевым.

?Изменение цены на один фактор приводит к изменению спроса на все факторы - называется эффектом издержек.?

Специфика использования капитала в качестве актива заключается в том, что его способность приносить доход в будущем обусловлена его затратами в настоящем, поэтому при ценообразовании на рынке капитала чрезвычайно важным фактором является время.

Капитал как производственный ресурс представляет собой активы, которые могут быть использованы для увеличения производственных мощностей и включают физические активы (здания, сооружения, рабочие машины, производственное оборудование), финансовые активы (наличные денежные средства, накопления на банковских счетах и в ценных бумагах (акциях и облигациях)), нематериальные активы (стоимостную оценку брендов, торговых марок, патентных и других хозяйственных прав). Физические активы (капитал в физической форме) и есть капитальные блага.

В долгосрочном периоде общее количество капитала в экономике может изменяться, следовательно, может меняться объем предоставляемых капитальных услуг. В данном периоде по постоянным ценам может быть предоставлено любое количество капитала, и, следовательно, кривая предложения будет абсолютно эластичной.

17.
Микроэкономика / Рынок труда

Поскольку спрос на факторы производства является производным по отношению к спросу на благо, производимое с помощью этих факторов, то спрос на труд рабочих, занятых в автомобилестроении, производен от спроса на автомобили, и при его снижении спрос на труд автомобилестроителей тоже сократится. В результате уменьшится и уровень занятости, и уровень заработной платы в отрасли.

Поскольку спрос на факторы производства является производным по отношению к спросу на благо, производимое с помощью этих факторов, то спрос на труд рабочих, занятых в автомобилестроении, производен от спроса на автомобили, и при его снижении спрос на труд автомобилестроителей тоже сократится. В результате уменьшится и уровень занятости, и уровень заработной платы в отрасли.

Эффект дохода состоит в том, что высокая заработная плата повышает благосостояние человека, он начинает больше ценить свободное время и, главное, может позволить себе больше досуга (свободного времени) без снижения уровня жизни.

Поскольку более квалифицированная рабочая сила по сравнению с низко-квалифицированной создает более высокий предельный продукт в единицу времени, то является для фирм более ценным ресурсом и спрос на высоко-квалифицированных работников выше спроса на низкоквалифицированных работников.

18.
Микроэкономика / Рынок земли

Рыночная цена на сельскохозяйственную продукцию складывается по условиям производства на худших землях. Дополнительная сверхприбыль, получаемая хозяйственниками на более плодородных участках, достается собственнику в виде дифференциальной ренты.

(maxСебестоимость - текущаяСебестоимость)*Кол-воТонн

Минимальная цена (P), за которую владелец ресурса, приносящего рентный доход (R), готов отказаться от него, определяется по формуле P = R/r *100%, где r – ставка банковского процента.

19.
Микроэкономика / Доходы: формирование, распределение и неравенство

Одним из способов измерения неравенства в распределении доходов является расчет квартильного коэффициента: все население разбивается на 4 группы по 25%, и сравниваются доходы высшей группы с доходом населения из низшей группы.

гр.4/гр.1

Квинтильный коэффициент (5 групп по 20%): гр.5/гр.1

При изменении прогрессивной шкалы подоходного налога на пропорциональную неравенство в распределении доходов усиливается. Этот процесс оценивается по росту децильного, квинтильного, квартильного коэффициентов или коэффициента Джини. В графической модели кривая Лоренца отдаляется от линии абсолютного равенства (биссектрисы).

Одним из способов измерения неравенства в распределении доходов является графическая модель кривой Лоренца: чем ближе кривая фактического распределения доходов находится к линии №1 (абсолютного равенства), тем меньше степень неравенства в распределении доходов.

Из перечисленных мер к уменьшению неравенства в распределении доходов приведет мера, направленная на выравнивание среднедушевого располагаемого дохода. Ею станет введение прогрессивного налогообложения.

20.
Микроэкономика / Внешние эффекты и общественные блага

Положительные внешние эффекты имеют место, когда деятельность экономических субъектов приносит выгоду третьим лицам. Внешние эффекты потребления возникают в сфере потребления. Из перечисленного причиной такого эффекта является вакцинация.

Громкая музыка у соседа может быть примером причины отрицательного внешнего эффекта потребления. Шум аэропорта может быть примером причины отрицательного внешнего эффекта производства. Дорога к новому месторождению может быть примером причины положительного внешнего эффекта производства.

Отрицательные внешние эффекты имеют место, когда деятельность экономических субъектов наносит ущерб третьим лицам. Внешние эффекты потребления возникают в сфере потребления. Из перечисленного причиной такого эффекта является потребление табака (курение).

Введение корректирующего (пигулианского) налога как способ регулирования отрицательных внешних эффектов может устанавливаться как в отношении производимых благ, так и в отношении вредных выбросов. Их введение приводит к росту предельных частных издержек до уровня предельных общественных издержек.

Введение корректирующих субсидий как способ регулирования положительных внешних эффектов приводит к росту объемов продаж и снижению цены продаж как при субсидировании спроса, так и при субсидировании предложения.

Чистое общественное благо – благо, предоставление которого отдельному лицу невозможно без предоставления остальным и которое потребляется сообща. Оно обладает признаками неисключаемости и неизбирательности в потреблении. Высшее образование обладает исключаемостью, и поэтому чисто общественным благом не является.

Макроэкономика
21.
Макроэкономика / СНС и макроэкономические показатели

Номинальный ВВП – это ВВП, исчисленный в ценах текущего года, а реальный ВВП – это ВВП, в котором устранено изменение уровня цен, то есть это ВВП в постоянных ценах. Таким образом, реальный ВВП равен частному от деления номинального ВВП на дефлятор цен.

Номинальный ВВП – это ВВП, исчисленный в ценах текущего года, а реальный ВВП – это ВВП, в котором устранено изменение уровня цен, то есть это ВВП в постоянных ценах. Отношение номинального ВВП к реальному ВВП называется дефлятором ВВП. Он измеряет изменение уровня цен в стране. Для определения дефлятора ВВП необходимо номинальный ВВП разделить на реальный.

Чистый внутренний продукт равен валовому внутреннему продукту за минусом амортизационных отчислений. Сначала определим ВВП методом расходов. Он равен сумме потребительских расходов домашних хозяйств (С), валовых внутренних инвестиций (I), государственных закупок товаров и услуг (G) и чистого экспорта (Nx), то есть разнице между экспортом и импортом товаров. Для определения чистого внутреннего продукта из ВВП вычитаем величину амортизации.

Валовой внутренний продукт (ВВП) – это суммарная стоимость конечных товаров и услуг, произведенных в стране за определенный период времени. Подсчет ВВП может быть осуществлен по расходам и доходам. При расчете ВВП по расходам учитываются потребительские расходы домашних хозяйств (С), валовые частные внутренние инвестиции (I), государственные закупки товаров и услуг (G) и чистый экспорт (Nx – разница между экспортом и импортом товаров). Таким образом, ВВП по расходам описывается уравнением: Y=C+I+G+Nx.

22.
Макроэкономика / Макроэкономическое равновесие

Для анализа макроэкономического равновесия используется модель «AD–AS». На кривой AS имеются три участка: горизонтальный, промежуточный и вертикальный. Вертикальный участок AS соответствует долгосрочному периоду и взглядам классической школы. Это состояние полной занятости с гибкостью цен. Гибкость цен означает, что они меняются в соответствии с изменениями в рыночной конъюнктуре. На графике это увеличение совокупного спроса изображается сдвигом кривой AD вверх. В новом макроэкономическом равновесии уровень цен будет выше, а  реальный объем производства останется прежним.

Увеличение совокупного спроса не изменит уровня цен только в краткосрочном периоде (кейнсианская теория). Увеличение совокупного спроса увеличит реальный объем производства только в краткосрочном периоде (кейнсианская теория).

Промежуточный участок модели «AD–AS» (совокупный спрос – совокупное предложение) характеризует экономику частичной занятости, когда цены и заработная плата обладают относительной гибкостью. На этом участке возможно наращивание производства, сопровождаемое ростом цен. Поэтому увеличение совокупного спроса увеличит реальный объем производства и повысит уровень цен.

(вертикальный)Сокращение совокупного спроса сдвинет кривую AD по кривой AS  вниз. В новом макроэкономическом равновесии уровень цен будет ниже, а  реальный объем производства не изменится.

23.
Макроэкономика / Потребление и сбережение

Предельная склонность к потреблению – это отношение изменения потребления к вызвавшему его изменению дохода: [image: image14.png]AC _800-700 _100 _
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В кейнсианской теории функция потребления имеет вид: C=Cавт+MPC*Y, где Савт – автономное потребление, не зависящее от уровня дохода; МРС – предельная склонность к потреблению.

Средняя склонность к потреблению – это отношение объема потребления к уровню дохода. APC=C/Y
Мультипликатор (множитель) – это коэффициент, который показывает, на сколько изменится равновесный уровень дохода при изменении какого-либо компонента совокупных расходов на 1 единицу.

Мультипликатор определяется по формуле: MR = 1/(1 - MPC)

Сбережения – это часть дохода домохозяйства, которая остается после расходов на потребление.

Предельная склонность к сбережению – это отношение изменения сбережения к вызвавшему его изменению дохода: MPS = дельтаS/дельтаY
24.
Макроэкономика / Инвестиции

Акселератор – показатель изменения требуемого объема инвестиций при изменении потребительского спроса на продукцию:[image: image15.png]


. Если доход растет, то увеличиваются инвестиции, а при снижении дохода инвестиции сокращаются.

Мультипликатор – это множитель, который показывает, на сколько изменится величина дохода при изменении какого-либо компонента совокупных расходов. Эффект масштаба показывает взаимосвязь изменений издержек производства и изменения объемов производства. Эффект дохода – это изменение объема и структуры потребления вследствие перемещения на более высокую или низкую кривую безразличия при неизменных относительных ценах.

Инвестиции очень сильно реагируют на изменение экономической конъюнктуры и в то же время сами являются причиной конъюнктурных колебаний в экономике. В процессе производства основной капитал подвергается износу. Инвестиции  должны не только увеличивать запас основного капитала, но и заменять выбывающий капитал, поэтому валовые инвестиции равны сумме амортизации, которая заменяет выбывший капитал, и чистых инвестиций, идущих на увеличение запаса основного капитала. Когда валовые инвестиции превышают амортизацию, то увеличивается величина основного капитала и реальный ВВП увеличивается.

На инвестиции влияют многие факторы как ценовые (процентная ставка, норма прибыли), вызывающие движение по самой кривой спроса на инвестиции вверх или вниз, так и неценовые (ожидания предпринимателей, ожидаемая рыночная конъюнктура, научно-технический прогресс, неиспользуемые производственные мощности, расходы на содержание основного капитала и т.п.), вызывающие изменение в положение кривой спроса на инвестиции. Эти факторы влияют на изменение ожидаемой доходности инвестиций. Если они увеличивают доходность, то кривая спроса на инвестиции сдвигается вверх, а если снижают, то эта кривая сдвигается вниз. Научно-технический прогресс ведет к появлению нового, более производительного оборудования. Его использование вызывает снижение издержек производства и увеличение прибыли. Следовательно, увеличится доходность инвестиций и поэтому кривая спроса на инвестиции сдвинется вверх.

На величину инвестиций влияет множество факторов, важнейшим из которых является уровень реальной процентной ставки. Чем ниже уровень реальной процентной ставки, тем больше при прочих равных условиях величина инвестиций. В экономике существует множество инвестиционных проектов со своей нормой отдачи. Чем ниже реальная ставка процента, тем больше инвестиционных проектов будет осуществлено. Поэтому при снижении реальной ставки процента инвестиции возрастают.

25.
Макроэкономика / Инфляция и ее виды

Формула И. Фишера, показывающая взаимосвязь номинальной и реальной ставки процента при высоких темпах инфляции, имеет вид: [image: image16.png]r :;7*”%1:(1+7[)r+7[:(1+ 012)0.06+012 =0187—18.7%
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, где i - номинальной ставка процента, π – уровень инфляции.

Согласно эффекту Фишера каждый процент роста инфляции (π) повышает номинальную ставку на один процент (i): r = i + π. Поэтому при низком уровне инфляции реальную ставку процента (r) можно рассчитать как разницу между номинальной ставкой (i) и уровнем инфляции (π). r=i-π=6-4=2%.
26.
Макроэкономика / Безработица и ее формы

Фрикционные безработные – это люди, ищущие работу соответствующую их квалификации и индивидуальным предпочтениям в отношении трудовой деятельности. Средством уменьшения фрикционной безработицы является своевременное предоставление информации о наличии свободных рабочих мест.

Структурная безработица связана с изменениями в структуре экономики и соответственно в спросе на рабочую силу; чтобы рабочая сила соответствовала новой структуре спроса, необходимо профессиональное переобучение. 

Циклическая безработица вызывается спадом производства вследствие недостаточности совокупного спроса. Повышение реального дохода человека вызовет рост потребительских расходов, и соответственно увеличится совокупный спрос.

Безработица влечет за собой серьезные экономические и социальные последствия (издержки). Когда человек длительное время не работает, он теряет часть своих навыков и умений, поэтому к социальным последствиям безработицы относится потеря работником квалификации. Основным экономическим последствием безработицы является производство ВВП ниже потенциального (естественного) уровня. Согласно закону А. Оукена, каждый процент безработицы выше естественного уровня ведет к отставанию фактического ВВП от потенциального на 2,5%.

27.
Макроэкономика / Государственные расходы и налоги

Ставка налога – это доля части дохода, выплачиваемой в бюджет в процентном выражении.

Если доходы бюджета превышают его расходы, то образуется профицит бюджета; а если доходы меньше расходов, то возникает дефицит бюджета.

Основным источником доходов бюджета являются налоги. Налоги – это обязательные платежи, взимаемые государством с юридических и физических лиц. Величина налогового сбора зависит от ставки налога и стоимости объекта налогообложения, в данном случае величины ВВП

28.
Макроэкономика / Бюджетно-налоговая политика

Для увеличения занятости проводится стимулирующая (экспансионистская) бюджетно-налоговая политика, предусматривающая увеличение государственных расходов и снижение налоговых ставок. Государственные расходы являются составной частью совокупного спроса, поэтому их увеличение вызовет мультипликативный рост совокупного спроса и приведет к увеличению занятости и объема ВВП. Снижение налоговых ставок повысит  располагаемые доходы домохозяйств и объем прибыли у предпринимателей. Повышение располагаемых доходов увеличит потребительские расходы. Снижение налоговых ставок с прибыли предпринимателей повысит объем инвестиций. Рост потребления и инвестиций приведет к повышению  совокупного спроса и  занятости.

Автоматическая бюджетно-налоговая политика направлена на уменьшение амплитуды циклических колебаний. При экономическом подъеме растут доходы, соответственно увеличиваются налоговые поступление в бюджет. Рост доходов домохозяйств снижает величину социальных пособий, которые они получают из государственного бюджета. Рост налоговых отчислений и сокращение социальных расходов будет сдерживать дальнейший подъем экономики, чреватый кризисом перепроизводства.

Бюджетно-налоговая политика является одним из методов осуществления государственной экономической политики. Она предполагает манипулирование государственными расходами и налогами в целях макроэкономической стабилизации.

Для снижения инфляции проводится сдерживающая бюджетно-налоговая политика. Она предусматривает уменьшение государственных расходов и повышение налоговых ставок. Государственные расходы являются составной частью совокупного спроса, поэтому их уменьшение вызовет сокращение совокупного спроса, что снизит темп инфляции. Повышение налоговых ставок сократит доходы частного сектора и соответственно совокупный спрос, что впоследствии приведет к уменьшению уровня цен.

29.
Макроэкономика / Деньги и их функции

В условиях золотого стандарта деньги в первую очередь выполняют функцию меры стоимости – измеряют стоимость всех товаров. Стоимость вещи, выраженная в деньгах, – его цена. Для определения цены продуктов сами деньги не требуются, поскольку продавец товара устанавливает его цену мысленно (идеально выражает стоимость в деньгах).

Цены товаров выражаются в известном количестве денежного товара, золота. Количество золота измеряется его весом. Определенное весовое количество золота принимается за единицу его массы. Эта единица, устанавливаемая государством в качестве денежной единицы, называется масштабом цен. 

Однако после мирового экономического кризиса 1929–1933 гг. произошло колоссальное обесценение бумажных денег, которые, естественно, перестали обменивать на золотые монеты. В результате золотой стандарт внутри государств перестал существовать. С декабря 1971 г. прекратился расчет между странами по долговым обязательствам с помощью золота.

Отмена золотого стандарта привела к тому, что внутренняя стоимость современных денег не соответствует их номиналу, поэтому современные деньги могут выполнять лишь три функции: средства обращения, меры стоимости (измерительного инструмента для сделок), средства платежа.

Денежным обращение называется движение денег во внутреннем обороте в наличной и безналичной формах, опосредующее оборот товаров и услуг. Оно обслуживает реализацию товаров, а также движение финансового капитала.

В зависимости от соответствия внутренней стоимости денег их номиналу все деньги делятся на два вида: действительные деньги (внутренняя цена равна номиналу) и знаки стоимости (внутренняя цена не соответствует номиналу).

Знаки стоимости в свою очередь делятся на: билонные монеты, бумажные деньги (казначейские билеты, ассигнации), кредитные деньги (векселя, банкноты), депозитные деньги (чеки, электронные деньги).

Для измерения денежной массы используются денежные агрегаты, располагаемые в порядке убывания степени ликвидности. М3 больше М2 на величину крупных срочных вкладов, М2 можно представить в виде суммы наличных денег, чековых вкладов и мелких срочных вкладов.

30.
Макроэкономика / Банковская система

Операции коммерческих банков подразделяются на пассивные (прием депозитов, то есть привлечение средств клиентов) и активные (выдача кредитов, то есть размещение средств). Из перечисленных операций все, кроме привлечения вкладов, относятся к активным операциям, являющимся источником формирования доходов коммерческих банков. Покупка ценных бумаг является операцией по размещению денежных средств, поэтому относится к активным операциям коммерческого банка. Лизинг – долгосрочная аренда машин и оборудования с правом последующего выкупа по остаточной стоимости. Данная операция приносит коммерческому банку доход, поэтому является активной. Выдача банковской ссуды является операцией по размещению денежных средств, поэтому относится  к активным операциям коммерческого банка.

Ипотечные банки относятся к специализированным кредитно-финансовым институтам, образующим наряду с центральным и коммерческими банками кредитную систему страны. Они специализируются на выдаче долгосрочных ссуд (ипотечного кредита) под залог недвижимости – земли и городских строений. Следует отметить, что в законодательстве РФ они не выделяются в качестве особой категории банков.

Коммерческий банк – это кредитная организация, созданная для привлечения временно свободных денежных средств и размещения их от своего имени на условиях возвратности, срочности и платности. Кредитование физических и юридических лиц – одна из функций коммерческого банка по размещению денежных средств.

Инвестиционные банки относятся к специализированным кредитно-финансовым институтам, образующим наряду с центральным и коммерческими банками кредитную систему страны. Инвестиционные банки выполняют функцию организации эмиссии и размещения на рынке акций и облигаций промышленных и торговых компаний.

31.
Макроэкономика / Денежно-кредитная политика

Возможности банковской системы по денежно-кредитной эмиссии можно оценить по значению банковского мультипликатора, величина которого обратно пропорциональна норме банковских резервов: 1/r.

Политика дешевых денег, как правило, характерна для ситуации экономического спада и высокого уровня безработицы. Ее цель – сделать кредит более дешевым и легкодоступным с тем, чтобы увеличить совокупные расходы, инвестиции, производство и занятость.

Операции на открытом рынке как инструмент денежно-кредитной политики предполагают куплю-продажу центральным банком государственных ценных бумаг. Если центральный банк покупает ценные бумаг у частных лиц, то население предъявляет чеки центрального банка коммерческим банкам, которые депонируют указанную на чеке сумму на свой резервный счет в центральном банке, и в результате денежная база возрастает.

32.
Макроэкономика / Экономические циклы
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Кризис как фаза промышленного цикла проявляется, прежде всего, в перепроизводстве товаров, сокращении кредитов и повышении ссудного процента. Это ведет к понижению прибылей предприятий и падению производства, росту банковских задолженностей, банковским крахам, банкротству предприятий в других сферах экономики.

33.
Макроэкономика / Экономический рост

По способу воздействия на экономический рост выделяют две группы факторов экономического роста: прямые и косвенные. Прямыми называются те, которые непосредственно определяют физическую способность к экономическому росту: численность и качество трудовых ресурсов, объем и качественный состав основного капитала, технология и организация производства, количество и качество природных ресурсов, уровень предпринимательских способностей в обществе.

Уровень монополизации отраслевых рынков относится к косвенным факторам экономического роста. Цены производственных ресурсов относятся к косвенным факторам экономического роста. Уровень налогообложения относится к косвенным факторам экономического роста.

По воздействию на определенные стороны национального рынка выделяют две группы факторов экономического роста: факторы совокупного спроса и факторы совокупного предложения. Уровень совокупных расходов влияет на изменение совокупного спроса.

В экономической науке различают два основных типа экономического роста: экстенсивный и интенсивный. При экстенсивном росте расширение производственных мощностей происходит на прежней технологической основе и за счет вовлечения дополнительных объемов факторов производства. Интенсивный экономический рост связан с применением более совершенных факторов производства, то есть осуществляется не за счет увеличения объемов затрат ресурсов, а за счет роста их отдачи.

34.
Макроэкономика / Международные экономические отношения

Общественное разделение труда является основой формирования мирового хозяйства. Именно разделение труда, выйдя за рамки национальных хозяйств, привело к тому, что страны стали звеньями единого мирового воспроизводственного процесса, специализируясь на производстве определенных видов товаров и услуг.

Международное разделение капитала выражается в различной обеспеченности стран накопленными запасами материальных средств, необходимых для производства товаров, а также различными историческими традициями и опытом производства, уровнем развития товарного производства, денежными и другими финансовыми ресурсами. Основными факторами производства в мировой экономике служат земля, капитал, трудовые ресурсы и технологии. Совокупность всех этих факторов производства влияет на международное разделение труда, что в свою очередь лежит в основе развития международных экономических отношений.

Взаимозависимость экономических субъектов характерна для внутреннего рынка. Мировой рынок существует благодаря взаимозависимости стран.

Предпосылкой развития международных экономических отношений является взаимосвязь экономик стран мира, что в свою очередь отрицает обособленность экономических систем.

Международные экономические отношения характеризуют формы общения и способы воздействия всех стран в сфере экономического сотрудничества в системе мирового хозяйства. Систему международных экономических отношений, отражающих международные связи, составляют: международная торговля товарами и услугами; международный кредит; международная миграция капитала; международная миграция трудовых ресурсов; международные научно-технические связи; свободные экономические зоны; валютные отношения; экономическая интеграция.

Интернационализация как процесс активизации экономического взаимодействия стран охватывает все больший спектр экономических отношений. Взаимосвязи в мировом хозяйстве усиливаются – происходит глобализация.

Увеличение степени участия страны в мирохозяйственных связях означает большую вовлечённость субъектов национальной хозяйственной деятельности в различные формы международных экономических отношений. И для того чтобы их участие в этих отношениях было выгодным, открытость национальной экономики должна возрастать.

Мировое хозяйство есть система национальных экономик или хозяйств различных стран, находящихся в постоянной динамике, обладающих растущими взаимосвязями  и взаимовлиянием, в результате чего складывается целая мировая экономическая система, основанная на международном разделении труда, торгово-производственных, финансовых, научно-технических и технологических взаимосвязях. Современное мировое хозяйство характеризуется следующими основными чертами: 1) единый хозяйственный механизм, в которых существенную роль играют ТНК; 2) международное перемещение факторов производства (капитала, технологий, трудовых и информационных ресурсов); 3) появление экономических зон, оффшоров, экономических союзов и т.д.; 4) распад мировой социалистической системы и появление практически однополярного экономического мира; 5) усиление открытости национальных экономик; 6) создание и осуществление как государственной, так и международной системы поддержки торговли товарами и услугами и перемещения факторов производства между странами.

35.
Макроэкономика / Внешняя торговля и торговая политика

Платежный баланс – это статистический отчет, в котором в систематизированном виде приводятся суммарные данные о внешнеторговых операциях данной страны с другими странами. Платежный баланс включает в себя следующие разделы: счет текущих операций, счет движения капитала, счет официальных резервов. Доходы, получаемые от инвестиций, отражаются в текущем счете, в то время как сами инвестиции отражаются в счете движения капитала.

Счет движения капитала включает в себя капитал в предпринимательской и ссудной формах. Счет официальных резервов включает в себя запасы иностранной валюты, золота и международных расчетных средств, таких как специальные права заимствования. Торговый баланс представляет собой разницу между стоимостными объемами экспорта и импорта товаров.

Адвалорная пошлина представляет собой вид таможенных пошлин, взимаемых как процент от таможенной стоимости товара и не зависящих от вида продукции, является наиболее распространенной формой таможенного тарифа. Она отличается по способу взимания от специфической таможенной пошлины, взимаемой с владельца товара по твердым ставкам за единицу товара.

Наиболее распространенной формой нетарифного ограничения внешней торговли является квота. Квотирование представляет собой ограничение в количественном или стоимостном выражении объема продукции, разрешенной к ввозу в страну (импортная квота) или вывозу из страны (экспортная квота) за определенный период.

36.
Макроэкономика / Макроэкономические проблемы переходной экономики

Масштабы приватизации в той или иной стране зависят от того, насколько широко использовался в них метод национализации в предшествующий период. В странах, где он применялся редко (ФРГ, Япония, США) тенденция к приватизации проявилась слабо. В тех странах, где процесс национализации зашел сравнительно далеко (Великобритания, Франция), приватизация осуществляется в широких масштабах. В странах с развитой рыночной экономикой и переходной экономикой цели приватизации различны.

Приватизация является практически повсеместно используемым инструментом построения рыночной системы.

Несмотря на то, что крупные предприятия смешанной формы собственности производят значительную долю общего объема производства, в численности предприятий большую долю составляют малые и средние предприятия частной формы собственности.

Разгосударствление предполагает сокращение доли государственного сектора в экономике через денационализацию и приватизацию. Оно служит цели создания таких условий для нормального функционирования рыночной системы, как наличие многообразных форм собственности, резерва факторов производства, рыночной инфраструктуры, снижение уровня монополизма в экономике.

Демонополизация – это комплекс экономических и законодательных мер государства по ограничению деятельности монополий, созданию конкурентной среды на внутреннем рынке. Не обязательно связана с уменьшением доли именно государственного сектора, но обязательно предполагает принятие антимонопольного законодательства.

Диверсификация – это одна из форм концентрации капитала, одновременное развитие различных направлений деятельности предприятия, расширение и изменение ассортимента с целью повышения эффективности производства.

В РФ масштабы, сроки и направления приватизации предписывались Правительством; для средних и крупных предприятий была выбрана организационно-правовая форма открытых акционерных обществ, предполагавшая обращение их акций на фондовом рынке.
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